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PROGRAMMA 

9.00 Registrazione Partecipan� 

9.30  Saluto di Benvenuto e Apertura Lavori 

 Alessandro Nardo, Responsabile Area Internazionalizzazione di Confindustria Padova  

        Domenico Ne�, Presidente AILOG  
 “La Logis�ca a supporto dell’internazionalizzazione delle aziende italiane: che fare e 

come fare OGGI per avviare il business tra Italia e CINA”

10.00  Introduzione e moderazione 

 Giovanni A�, Managing Director ADACI Formanagement  (Associazione Italiana di  
Management degli Approvvigionamen�) 

 “Pianeta Cina e opportunità per le imprese italiane” 

10.15  Scenario Marke�ng

 Tiziano Vescovi, Professore ordinario di Economia e Ges�one delle Imprese, 
Università Ca’  Foscari Venezia

 ”Dalla Fabbrica al Mercato: ricostruire le strategie di internazionalizzazione delle 
imprese  italiane in Cina” 

10.45 Interven�

 Massimo Guia�, Responsabile del Team di ges�one di Hong Kong Azimut  
 “Un supporto pra�co alle imprese operan� nel mercato: operazioni economiche in 

valuta  cinese” 

 Pier Domenico Peirone, Partner China Consultant Srl 
 “Dal piano economico quinquennale cinese un suggerimento alle azioni necessarie 

oggi per operare in Cina” 

 JIANG Shangyin, Dire�rice BANK OF CHINA di Milano e Presidente 
dell’Associazione delle Aziende Cinesi in Italia (tbc)

 “Gli inves�men� cinesi in Europa/Italia: fotografia dell’inves�tore cinese e 
opportunità per le aziende italiane” 

11.45 Case Studies 

 GRUPPO MORELLATO & SECTOR SPA - Massimo Carraro,  Presidente  
 ”L’esperienza sul mercato cinese: comportamen�, rischi, opportunità di OGGI”

 ELVOX SPA - Enrico Simoncini, Dire�ore Commerciale Estero 
 “La sfida cinese OGGI  nel processo di internazionalizzazione di Elvox”

12.30 Diba�to 

13.00 Chiusura Lavori & Cocktail 

La moderna Supply Chain, in grado di  integrare i paesi del mondo in una virtuosa ed efficiente 
rete di produzione e di servizi,  è un  fa�ore prioritario per la crescita economica. 
Per aiutare le imprese italiane che operano all’estero, AILOG Associazione Italiana di Logis�ca 
e di Supply Chain Management, durante il suo processo di internazionalizzazione della 
logis�ca italiana, ha aperto filiali nei paesi dell’Est EUROPA e in RUSSIA. Negli ul�mi anni, lo 
scenario dell’economia mondiale è cambiato radicalmente: il baricentro si è spostato verso 
la Cina, divenuta la seconda potenza economica del mondo. In questo nuovo contesto, allo 
scopo di: 
a) supportare le aziende italiane già presen� in Cina o prossime ad  avviare relazioni 

produ�ve e commerciali con le aziende cinesi

b) collaborare con le aziende cinesi che vogliono  realizzare, in Italia,  partnership e joint-
venture con le nostre imprese, AILOG ha inaugurato lo scorso 9 giugno la sua Sede AILOG-
CINA a Shanghai presso gli uffici della sede cinese di CHINA CONSULTANT srl e partecipa 
al “Gruppo di Lavoro italo – cinese per il potenziamento dei commerci” cos�tuito presso 
il Ministero dello Sviluppo Economico. Nella scorsa riunione del Gruppo di Lavoro, il 
22 se�embre a Pechino, AILOG ha relazionato ai Ministri Paolo Romani e Chen Deming, 
inizia�ve e obie�vi delle aziende italiane che operano o che intendono operare con le 
aziende cinesi. 

La stru�ura organizza�va di AILOG-CINA, opera�va in Italia e a Shanghai, rappresenta lo 
strumento unico ed essenziale per favorire efficacemente lo sviluppo del business tra i due 
paesi. Le imprese italiane già presen� in Cina o che intendono operare nel mercato cinese 
potranno essere aiutate da 30 specialis� cinesi e italiani esper� nei molteplici  se�ori 
aziendali  che oggi cos�tuiscono la moderna supply chain : acquis�, produzione, magazzini, 
traspor� . Inoltre gli specialis� di Shanghai potranno supportare, a �tolo no profit, le imprese 
associate ad AILOG e ad ADACI sviluppando programmi forma�vi manageriali in linea con 
gli sviluppi dell’economia cinese  e affiancare le aziende italiane nella ges�one e controllo 
del proprio inves�mento in Cina, nelle a�vità di scou�ng di potenziali fornitori/clien� e in 
tu�e le tema�che connesse con  diri�o cinese, contra�ualis�ca, tutela del proprio marchio 
di fabbrica.  

CONFINDUSTRIA PADOVA si è a�vata fin dal 2002 per i propri associa� interessa� ad ave-
re informazioni e suppor� opera�vi sul mercato cinese. 
Un lungo cammino che nel corso degli anni ha portato, a�raverso il servizio di China Desk, 
a rispondere alle domande della grande ma anche e sopratu�o della piccola media impresa 
associata. 
Dai seminari di formazione e di istruzione alla consulenza personalizzata, dalla partecipa-
zione colle�va a fiere a incontri con rappresentan� is�tuzionali cinesi in visita a Padova: 
una assistenza che ha saputo adeguarsi ai cambiamen� del mercato cinese nel corso degli 
anni e alle conseguen� nuove esigenze delle aziende padovane. 
La tappa padovana del Road Show non è un punto di arrivo del cammino di ques� anni, 
bensì una nuova partenza al passo con i tempi: come operare con la Cina di oggi in accordo 
alle sue regole e sopra�u�o come valutare collaborazioni con imprenditori cinesi dire�a-
mente sul territorio ed accogliendo i loro inves�men� nella nostra Provincia.

 www.confindustria.pd.it


